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glada dgare till dromvillan i Gustavsbergj-l-_-

NMaklaren Nittade deras dromvilla
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Att hitta ritt bostad och synka bade kép och forsilj-
ning kraver sin maklare. For familjen Netzi Gustavs-
berg blev moétet med Helen Jelbe fran Bjurfors rena

lycktraffen.

—Hon var med oss genom hela affaren, och har dven
hjélpt vara vénner att sélja och kdpa, siger Josefin Netz.

Mjukt inbidddad i lummig
gronska och med aldre se-
kelskifteshus som néarms-
ta grannar ligger familjen
Netz moderna villa. Hér
borsedanetthalvartillbaka
mamma Josefin, pappa An-
dreas samt sonerna August
och Alfred. Och sé katterna
Hjordis och Karsten forstas.
—Sedan har vi en hel r-
djursfamilj som brukar
smygaomkring utanfor sta-
ketet, beréttar Josefin.
Tidigare bodde de paIng-
ar6, men for ndgra ar sedan
tog de hjélp av fastighets-
méklaren Helen Jelbe fran
Bjurfors Varmdo att varde-

ra det huset. Det var forsta
motet med Helen, men det
var inte riktigt aktuellt for
familjen att sélja.

Ett par ar senare dok fa-
miljen Netz upp pa en vis-
ning i Gustavsberg som He-
len holli. Det blev inget kop
démen de informerade He-
len om att de borjat fundera
paattflyttatill Gustavsberg
och berattade vad de sokte.
Helenla det pd minnet.

ETTHALVAR senare, nar
justettsddant hussomde
letade efter dok upp, sd hor-
deHelen avsig.

— I juli férra sommaren

Lokal koll med

Bjurfors
Lidingo

™

ROBERT NILSSON

FASTIGHETSMAKLARE/FRANCHISETAGARE

fick jag ett samtal fran en
gammal kund, som bade
hade képt och sdlt med mig,
som beréttade att de ville
sdlja, men helst utan att ga
utpa 6ppnamarknaden. D&
ringde jag upp Josefin och
Andreas.

Familjen Netz akte och
tittade och kopte det direkt.

—Vi dlskade det fran for-
sta borjan. Vi kopte och sen
renoverade vi det innan vi
flyttade in strax efter nyar.
Helen hjalpte oss &ven med
att sdlja huset pé Ingaro,
honvarmed ossgenomhela
affdren, och har dven hjalpt
véravanner attsiljaochko-
pa, siger Josefin, som arbe-
tar som projektledare pa en
PR-byra, men &ven driver
ett inredningskonto p& Ins-
tagram.

Allt fler bostadsaffarer
gors idag utan att bostader-

Hurserdetutattkopa
ochsiljabostdadernu
ih6stpaLidings?
—Marknaden har
tagit fart efter sommar-
uppehallet och det har hit-
tills varit ett braintresse
med ménga besokare pa
véravisningar och bra
budgivningar.
Vilkentyp av objekt
efterfrdgas mestjustnu?
—Viser en stor efterfra-
gan avradhus. Mangaav
varakunder kommer fran
ettboendeiinnerstan och
ettradhus dr ndgot som
manga véljer som ettin-
steg.
Vilkaomraden hos dig

na l4ggs ut pd marknaden.
Hos Bjurfors kan bade spe-
kulanter och séljare regist-
rera sigideras register Boa-
genten. Att finnas med dar
har flera férdelar.
—DAamissar maningen
avde bostéider somvi farin
for forsalining. Armanmed
iBoagenten som spekulant
laggerviinde olika kraven
somvaroch en har pa ob-
jekten som de letar efter.
Ibland kan en séljare sédga
attde forstvill att vikollar
med vartspekulantregister
och dé matcharvijustden
bostaden mot de kundervi
harsomliggeriBoagenten.
Inte alltfor séllan séljs bo-
stadernadéinnanvilagger
utdem skarpt, sdger Helen.

FORDE SOM inte vet nir
devill sélja, menvill vara
startklara snabbt, rekom-

arpopulérast for barn-
familjer?

—Radhusomraden ar
mycket populdra, bland
andra Hersbyf\ker, Kottla,
Rudboda samt Molna rad-
husomrade.
Vilkaomraden hos dig
foredraréldre?

—Populédra omraden for
aldre dr Dalénum samt
Torsvik. Bekvidma boen-
den med balkonger, hiss i
huset, nératill service och
kommunikationer ar saker
som uppskattas.
Vilkaomraden hos dig
gillardeyngre kbparna/
séaljarna?

—Hérédrdet generellt

menderar Helen att man
anvander sig av Bjurfors
koncept P4 Forhand.

—Da forbereder vi allt in-
for forsaljning, sa nar det dr
dags att silja kan vilagga ut
bostaden direkt och sparar
daviktig tid ndrmankanske
har hittat sin drémbostad.

EN TILL fordel med det
ar att Bjurfors snabbt kan
matcha ihop spekulanter
med siljare och ordna en
visning.
Vilka fordelar finns
med att sdlja sin
bostad innan visning?

— Nagra av véra séljare
upplever sjdlva visningen
som en anstrangning. For
dem kan det vara en fordel
om vi siljer bostaden innan
visning, sdger hon.

For attlyckas med afféarer
pa en tuffare bostadsmark-

Radhusom-
raden dr mycket
populdra, bland
andra Hersby
Aker, Kottla,
Rudboda samt
Molna radhus-
omrade

nad stélls det hogre krav pa
maklaren. Att bygga upp en
god relation med bade sil-
jare och kopare och "kén-
na” sin lokala marknad &ra
ocho.

— Det é&r viktigt att vara
palést och kunna svara pa
kundernas frigor, men dven
viktigt att hjalpa dem sa att
de far kontakt med bank for
lanel6fte och andra fragor.

Attvara flexibel med vis-
ningar och snabbtkunna
goraenvardering dr ocksa
viktigt, menar Helen.

— Vi férsoker hjélpa kun-
derna genom hela proces-
sen, och haller en hog kvali-
tetraktigenombade vad det
géller kop och forséljning.
Viforsokerinte bara séljaen
bostad, utan finns dar for al-
lamojliga fragor.

— Véra kunder byter bo-
stad, de byterinte méklare!

nara bron som géller, ex-
empelvis Torsvik,
Herserud, Baggeby och
Bodal.
Varfor skamanvadljajust
dig sommaklare?
—Jagharlang erfaren-
hetavmékleri dé jag varit
fastighetsméklare sedan
2008. Jag bor pa Liding6
ochkan 6nutanochinn-
an. Som maklare drjag
serviceinriktad, kommuni-
kativ, tavlingsinriktad och
brinner for att gora bra
affdrer. Valkommen att
kontakta mig! L‘»
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